Ausbildungskonzept Praxistraining

Zielgruppe Inhalt
Fur Auszubildende mit dem Berufsziel Bankkaufmann/- Individuell auf Ihre Bediirfnisse zugeschnitten, vertieft
frau, die bereits die Grundlagen der Beratung das Praxistraining verkauferische Fahigkeiten,
kennengelernt haben aufbauend auf den Inhalten der Modulbausteine VRAL-
4,
Ihr Nutzen
¥ Sie trainieren gezielt die verkauferische Umsetzung Hinweils
der einzelnen Ausbildungsthemen. Das Seminar wird vor Ort der Bank oder auf
+ Die Trainingsinhalte werden gezielt an lhrem Kreisverbandsebene mit max. 14 Teilnehmern
Entwicklungsstand ausgerichtet. durchgefuhrt.

¥ Trainiert wird mit einer Vielzahl an Fallen, so dass . -
Sie Sicherheit in der Umsetzung der Struktur Termininformation
erhalten. Dabei erhalten Sie direktes Feedback von wird individuell vereinbart
erfahrenen Trainern/IHK-Prtifern und verbessern so
weiter Ihre Gesprachsfiuhrung.

2 Ansprechpartner

(® Termin Sonja Maier
@ Ort 08461/650-1373
sonja.maier@abg-bayern.de
€ Preis Lisa Schneider
1.800,00 € 08461/650-1329

lisa.schneider@abg-bayern.de
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https://www.abg-bayern.de/seminar/XPXT-25-dod

