Grundlagen fur den erfolgreichen
Immobilienmakler

Zielgruppe Inhalt
Mitarbeitende in der Immobilienabteilung und Einsteiger ~ Objekteinkauf
im Immobilienbereich + Besichtigungsmanagement
Ihr Nutzen \; Markglting insbesondere Homepage, Social Media
Bautragervermarktung
+ Sie kennen die Grundlagen des Berufshildes + Vermeidung von Haftungsfallen
Immobilienmakler. + Konfliktmanagement
¥ Sie entwickeln die Basisorganisation fir lhre + Checklisten, Prozessablaufplane
Maklertatigkeit. . .
" Sie erwerben Wissen in den Bereichen Hinwels
Objekteinkauf, Besichtigungsmanagement und ¥ Mitzubringen:
Marketing. ¥ Beratungsunterlagen (Exposés,
Marketingprospekte, Flyer etc,)
+ Diese Veranstaltung zahlt mit 20 Stunden auf die
Fortbildungsverpflichtung fir Immobilienmakler und
10 Stunden fiir Versicherungsmakler ein.
+ Referent: Diplom-Immobilienwirt, Dipl.
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