Chancen und Maoglichkeiten der Asset-
Klasse Edelmetalle in der

Vermogensberatung

Zielgruppe Inhalt

¥ Privatkundenberater Teil 1: Geschichte und EdelmetallprodukteTeil 2:

¥ Vermaogensberater Produktdetails, Differenzierung der Edelmetalle sowie

¥ erfahrene Serviceberater EdelmetalleigenschaftenTeil 3: Preisbildung,
Edelmetallforderung und BeratungsansatzeTeil 4:

lhr Nutzen : 2

Edelmetalle als Asset Klasse, Asset Allocation
¥ Die Teilnehmenden entdecken die vielfaltigen

Mdoglichkeiten und Chancen der Asset-Klasse
Edelmetalle.

+ Die Teilnehmen verstehen das Potenzial von
Edelmetallen in der Vermdgenberatung.

+ Die Teilnehmenden erhalten wichtige
Hintergrundinformationen zum Produkt Edelmetall .

2 Ansprechpartner

® Termin Elke Kerschenlohr
@ Ort 08461/650-1363
elke.kerschenlohr@abg-bayern.de
€ Preis Nina Zacherl
400,00 € 08461/650-1333

nina.zacherl@abg-bayern.de
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