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IHRE
ANSPRECHPARTNER

Maximilian Hofler Ludwig Huber Anke Gabler

Produktmanager Leiter Betreuung Ware und Assistentin

08461 650-1340 Dienstleistung, GVB 08461 650-1308

maximilian.hoefler@abg-bayern.de 089 2868-3570 anke.gabler@abg-bayern.de
Ilhuber@gv-bayern.de

Unter dem folgenden Link finden Sie einen detaillierten
Uberblick iiber alle Ansprechpartner der ABG. Mehr erfahren
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IHRE ABG

Die Akademie Bayerischer Genossen-
schaften (ABG)

mit praxisnahen Qualifizierungsmal}-
nahmen, innovativen Losungen und
einem klaren Fokus auf Qualitat.
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Individuelles
Coaching auf ...

Weiterent-

Augenhohe

Unsere erfahrenen Coaches unterstiitzen Sie

bei diversen Anlassen und Herausforderungen. Neu als
. Fithrungs-
* 1:1 oder Teamcoachin .
e g Konflikte kraft
e Vor Ort oder digital bewaltigen

* Flexible Dauer und Laufzeit

Hera r-
derungen
meistern
Female
Empower-
ment
TN
Veranderungen
erfolgreich [
gestalten

:

| —

Weitere Informationen
folgen in Kiirze.
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Top-Referenten Bundesweite
Erfahrene Experten aus Hochschulen, Zertiﬂzieru ngen
Bankpraxis, Fachbereichen des GVB
und Unternehmen sorgen fiir fundiertes Einheitliche Abschliisse sichern
Wissen und praxisnahe Impulse. ) hohe Anerkennung innerhalb der

LN . . .
- genossenschaftlichen Organisation. Q
| =5
/L J
~\

Exklusives Wissen

GVB-Reprasentanten informieren aus
erster Hand iiber aufsichtsrechtliche
und verbandspolitische Entwicklungen.

p
Digitale Flexibilitat

Lernen jederzeit und iiberall,
im eigenen Tempo und ohne
Reiseaufwand.

Praxisnahes Lernen

Trainings mit realen Anwendungen
und Praxisfallen ermoglichen direkte
Umsetzung im Arbeitsalltag.

Hohe Kundenzufriedenheit

Teilnehmende schatzen unsere
Praxisnahe, die Kompetenz der
Referenten und die hohe Qualitat

I—_ der Inhalte. I

/. J
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Starke Partnerschaften Individuelle Losungen

In Kooperation mit genossenschaft- Ob Fiihrungskraft, Quereinsteiger

lichen Akademien, Verbundunterneh- oder Spezialist — wir bieten

men, Hochschulen und zahlreichen passgenaue Weiterbildung fiir

weiteren Kooperationspartnern ent- jede Anforderung.

wickeln wir zukunftsorientierte

Qualifizierungskonzepte.
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lhre Organisation

im Fokus

Entwicklung nach Mal} -
Individual-Angebote

Ganz gleich, ob Sie Vertrieb & Marketing starken, Flihrung weiter-
entwickeln oder Potenziale ausschopfen mochten — wir bieten
Ihnen Formate, die zu Ihrer Organisation und lhren Zielen passen.

» Passgenaue Losungen — wenn Sie sie brauchen

* Integration in bestehende Strukturen und Prozesse

» Umfassende Angebote, auf Wunsch mit Blended Learning
» Exzellente Dozenten aus Wissenschaft und Praxis

* Transferunterstiitzung und klare Umsetzungsorientierung

e Hochste Qualitat mit Zufriedenheitsgarantie
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http://www.abg-bayern.de/Individual

UNSERE MISSIO
IHRE WEITER-
ENTWICKLUNG

Mitarbeitende fordern
Wir machen lhre
Mitarbeitenden fit fur
alle Herausforderungen.

Talente starken

Wir entfalten Potenziale

und fordern effektive g

Teamarbeit. , |
i |

Flhrungskrafte |
befahigen

Wir starken Fiih-- /™
rungskrafte fur ~ /#8A
klare Ziele und

- \ ' \x

gemeinsamen
Erfolg.
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KARRIEREWEGE

Spezialisieren

Sachkundelehrgang
»+Anwendung von gem. Gefahrstoff-
verordnung eingestuften

Sachkunde nach

Antikoagulantien®, inkl. Sachkunde § 11 ChemVerbotsV

»,Toten von Wirbeltieren nach
§ 4 Abs. 1 Tierschutzgesetz”

GenoPE

Gepriifter Handelsfachwirt (IHK) Zertifizierter Fachmarktspezialist

Mehr erfahren


https://www.abg-bayern.de/ware-dienstleistung/
https://www.abg-bayern.de/seminar/TWTG-25-dod/sachkundelehrgang-anwendung-von-gem-gefahrstoffverordnung-eingestuften-antikoagulantien-inkl-sachkunde-toeten-von-wirbeltieren-nach-4-abs-1-tierschutzgesetz/
https://www.abg-bayern.de/ware-dienstleistung/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FSP-2501/zertifizierter-fachmarktspezialist/
https://www.abg-bayern.de/seminar/SKC-25001/sachkunde-nach-11-chemverbotsv/

Gepriufter
Handelsfachwi
(IHK) ‘

Unser erprobtes Lernkonzept -
motivierende kleine Gruppen,
begleitet von erfahrenen Trainern.

Fiur wen?

Die ideale Vorbereitung auf erste
Fiihrungsaufgaben oder als nachste
Stufe der Karriereleiter.

Der Abschluss ermdglicht auch
den Zugang zu einem Studium. ,/

Inhalte

e Unternehmensfiihrung
» Personalmanagement
* Logistik & Beschaffung
» Vertriebssteuerung

» Marketing

Flexibles, selbstbestimmtes
digitales Lernen — ortsunabhangig,
angepasst an lhr perdnliches

Lerntempo und lhre Vorkenntnisse.

Bereit fiir den ndchsten Karriereschritt?
Lassen Sie uns dariiber sprechen! -
Maximilian Hofler, Tel. 08461 650-1340,
maximilian.hoefler@abg-bayern.de




Landliche Genossenschaften
Gewerbliche Genossenschaften
Energiegenossenschaften
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Arbeits- und Betriebsverfassungsrecht fur
Geschaftsfuhrer und Vorstande

Zielgruppe

Geschaftsfuhrer und Vorstéande von Waren-, Dienstleistungs-, Energiegenossenschaften bzw.
GmbH’s.

lhr Nutzen

LIRCN®)

~ lhre Entscheidungen als Fuihrungskraft gewinnen an Rechtssicherheit
~ Sie agieren mit dem erworbenen Wissen selbstsicher und konsequent
+ Sie gestalten die Zusammenarbeit mit dem Betriebsrat kooperativ

Aufsichtsrats-Schulungen fur Waren- und
Dienstleistungsgenossenschaften - kompakt

Zielgruppe
Ehrenamtliche Aufsichtsrate von Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften
Ihr Nutzen

Sie machen sich mit den wichtigsten Themenfeldern Ihrer Aufsichtsratstatigkeit vertraut.

LIRON®)

Onlineseminar: Das Herz einer Genossenschaft: die
Mitglieder - Die ordnungsgemalie
Mitgliederverwaltung

Zielgruppe

Vorstéande, Geschéftsfuihrer und Mitarbeiter im Warenbereich, die mit den Themen Mitgliederwesen
und Mitgliederverwaltung befasst sind.

lhr Nutzen

LIROCN®)

+ Sie erhalten einen Uberblick iiber die gesetzlichen Regelungen zum Mitgliederwesen in der
Genossenschaft unter Berucksichtigung der aktuellen Gesetzeslage.

~ Dadurch sind Sie in der Lage, die Mitgliederverwaltung sachgerecht und ordnungsgeman
durchzufihren.

ABR

Termin
13.11.2026

Ort

Beilngries

Preis
450,00€

ARSW

Termin
24.11.2026 - 25.11.2026

Ort

Beilngries

Preis
600,00€

GNR

Termin
06.02.2026

Ort
Digital

Preis
220,00€

15


https://www.abg-bayern.de/seminar/GNR-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/GNR-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/ARSW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/ARSW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/ABR-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/ABR-26001/

Rechnungswesen fir Waren- und
Dienstleistungsgenossenschaften, GmbH's und
Warengeschafte der Banken

Zielgruppe

Mitarbeiter im Rechnungswesen von Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften, GmbHs und im
Rechnungswesen des Warengeschéfts von Banken

lhr Nutzen

+ Sie erfahren Aktuelles zu Handelsrecht, Jahresabschluss und Steuerrecht.
+" Jahresabschlussarbeiten werden Ihnen kiinftig erleichtert.

Seminar Grundlagen Bilanz lesen, Bilanz verstehen,
Bilanz analysieren

Zielgruppe
ehrenamtliche Aufsichtsrate und Vorstande von Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften
Ihr Nutzen

Die Teilnehmenden lernen in einfacher Form den Jahresabschluss und seine Bestandteile kennen,
kénnen Besonderheiten erkennen und kénnen anfangen zu Analysieren, Prifen und Bewerten.

ABG-Webinar: Zum Vorstand und Aufsichtsrat
gewahlt - Welche Rechte und Pflichten habe ich?

Zielgruppe
Vorstéande und Aufsichtsrate in Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften, die sich tber ihre
Aufgaben und Verantwortlichkeiten informieren wollen.

lhr Nutzen

+" Sie bekommen anhand praxisbezogener Lésungen typisch rechtliche Probleme in der
Genossenschaft dargestellt.

+ Sie erfahren, wie Sie Haftungsrisiken erkennen und vermeiden. Dadurch gewinnen Sie an
Sicherheit.

LIRCN®)

®
©
€

LIROCN®)

Rww

Termin
15.10.2026

Ort

Beilngries

Preis
400,00€

BLV

Termin
23.11.2026

Ort

Beilngries

Preis
300,00€

TVA

Termin
18.03.2026

Ort
Digital

Preis
230,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/TVA-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/TVA-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/BLV-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/BLV-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/RWW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/RWW-26001/




Erfolgreich verkaufen - mehr Umsatz und Gewinn

Zielgruppe
Alle Mitarbeiter im Warenbereich, die im Verkauf stehen.
lhr Nutzen

~ Im Mittelpunkt stehen Praxisubungen zum Verkauf und der Austausch zwischen den Teilnehmern.

+ Diese Uberdenken das eigene Verkaufsverhalten, um sich positiv zu verandern.

Erfolgreich verkaufen - mehr Umsatz und Gewinn
(Aufbau)

Zielgruppe
Alle Mitarbeiter im Warenbereich, die den Teil 1 besucht oder andere Vorkenntnisse haben.
lhr Nutzen

~ Im Mittelpunkt stehen Praxisubungen zum Verkauf und der Austausch zwischen den Teilnehmern.
+ Die Mitarbeiter Giberdenken das eigene Verkaufsverhalten, um dies positiv zu verandern.
+" Die Mitarbeiter Giben den Umgang mit schwierigen Kunden

Online-Seminar: Aktuelle Vorgaben bei
energetischen Neubau- und
Modernisierungsmalnahmen

Zielgruppe

+ Leitende Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
~ Verkauferinnen und Verkaufer im Baumarkt und Baustoffhandel
~ Kundenberaterinnen und -berater im Baumarkt und Baustoffhandel

lhr Nutzen

+ Sie erhalten einen kompakten Uberblick tiber die aktuellen gesetzlichen Vorgaben bei Neu- und
Modernisierungsmafinahmen

~ Sie gewinnen wichtige Informationen zur Energieberatung, Sanierungsfahrplanen,
Forderprogrammen und steuerlichen Vorteilen.

" Sie erkennen Mdéglichkeiten, wie Sie erfolgreich mit verschiedenen Partnern zusammenarbeiten
und Kundenveranstaltungen organisieren.

LIRCN®)

LIRON®)

\ZA A

Termin
19.11.2026 - 20.11.2026

Ort
Beilngries

Preis
500,00€

VZW2

Termin
15.01.2026 - 16.01.2026

Ort

Beilngries

Preis
500,00€

AVE
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https://www.abg-bayern.de/seminar/AVE
https://www.abg-bayern.de/seminar/VZW2-26002/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VZW2-26002/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VZW1-26002/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VZW1-26002/

Feedback und Teamkultur - Wie gelebte Werte
Zusammenarbeit starken

Zielgruppe
Fir Fuhrungskréafte unterschiedlicher Erfahrungslevels
Ihr Nutzen

~" Was Teamkultur pragt — von unausgesprochenen Regeln bis zu gelebten Werten

~ Grundlagen einer respektvollen und offenen Feedbackkultur

~ Wie gemeinsame Werte die Zusammenarbeit starken und Orientierung geben

~" Umgang mit schwierigen Ruckmeldungen: wertschatzend, klar, entwicklungsorientiert
~ Fuhrungsverhalten als Vorbild fur Teamkultur

~" Tools und Formate zur Etablierung von Feedbackprozessen im Team

Resiliente Fihrungskraft - Resilientes Team

Zielgruppe
Fur Fuhrungskrafte in herausfordernden Zeiten
Ihr Nutzen

~ Sie verbessern lhre psychische Widerstandskraft.

~ Sie gewinnen Sicherheit im Umgang mit Belastungssituationen.
+ Sie erkennen MaRnahmen zur Férderung der Team-Resilienz.
~ Sie lernen praktische Tools fir den Fuhrungsalltag.

" Sie fordern eine resiliente Unternehmenskultur.

Achtsamkeit fur Vielbeschéftigte: 5 x 90 Minuten fir
mehr Klarheit und Gelassenheit

Zielgruppe

Fir Vielbeschaftige, die mit einfachen Achtsamkeitsmethoden Stress reduzieren sowie mehr Klarheit
und Energie fur Ihren Berufsalltag gewinnen wollen.

lhr Nutzen

" Sie verbessern Ihre Selbstwahrnehmung und Resilienz.
+ Sie lernen praktische Achtsamkeitstechniken kennen.
+ Sie entwickeln neue gesunde Gewohnheiten.

" Sie bauen ein individuelles Ubungsprogramm auf.

+ Sie gewinnen mehr Gelassenheit und Klarheit.

FTK

m <O

®

h

Termin
12.03.2026
14.04.2026

Ort

Bad Gogging,Digital

Preis
590,00€

ACK

Termin

04.02.2026
11.02.2026
25.02.2026
04.03.2026
11.03.2026

Ort
Digital

Preis
690,00€


https://www.abg-bayern.de/seminar/ACK-2601/
https://www.abg-bayern.de/seminar/ACK-2601/
https://www.abg-bayern.de/seminar/RFT-2601/
https://www.abg-bayern.de/seminar/RFT-2601/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FTK

Digitaler Workshop: Female Empowerment -
Coaching Workshop & Mentoring Partnerin finden

Zielgruppe
Fir Frauen, die selbstbewusst auftreten und sich vernetzen méchten
Ihr Nutzen

" Sie transformieren Uberzeugungen, mit denen Sie sich selbst im Weg stehen
~ Sie lernen, klar zu kommunizieren und wertschatzend Grenzen zu setzen
+ Sie finden eine Mentoring Partnerin, mit der Sie sich tGiber den Workshop hinaus vernetzen

Feedback-, Beurteilungs- und

Entwicklungsgespréache konstruktiv und
wirkungsvoll gestalten

Zielgruppe
Fur Fuhrungskrafte unterschiedlicher Erfahrungslevels
Ihr Nutzen

+ Sie gewinnen Sicherheit im Fuihren von Feedback-, Beurteilungs- und Entwicklungsgesprachen.
~ Sie erkennen, warum Gesprache scheitern und wie Sie gezielt gegensteuern.

+ Sie lernen, auch in emotionalen oder konflikthaften Situationen souveran und l6sungsorientiert zu

agieren.
~ Sie entwickeln eine partnerschaftliche Haltung und fordern Dialog auf Augenhéhe.

+ Sie wenden konkrete Gesprachstechniken an, um Klarheit, Struktur und Verbindlichkeit zu
schaffen.

Trennungsgesprache souveran fihren und Teams
starken

Zielgruppe
Fiahrungskréfte, die Trennungen umsichtig gestalten méchten.
Ihr Nutzen

~ Sie bereiten Kritik- und Trennungsgesprache fundiert vor.
" Sie gewinnen Sicherheit bei schwierigen Gesprachsverlaufen.
~ Sie begleiten Ihr Team in sensiblen Phasen.

m <O

©
©

Mm <D O

FEC

Termin
17.04.2026
22.05.2026

Ort
Digital

Preis
390,00€

FBE

Termin
03.02.2026 - 04.02.2026

Ort
Beilngries

Preis
880,00€

TSF

Termin
26.01.2026 - 27.01.2026

Ort
Beilngries

Preis
850,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/TSF-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/TSF-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FBE-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FBE-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FEC-2601/
https://www.abg-bayern.de/seminar/FEC-2601/




Ausbildungsseminar 1

Zielgruppe
Auszubildende des ersten Lehrjahres im Agrar-, Einzel-, und GroBhandel
Ihr Nutzen

Die Teilnehmer erarbeiten sich grundlegende Kenntnisse in Kommunikation, Kundenorientierung,
Verkauf und Genossenschaftswesen. Sie verbessern ihre Sozialkompetenz. @

Ausbildungsseminar 2

Zielgruppe

Auszubildende des zweiten Lehrjahres (die das Ausbildungsseminar 1 bereits absolviert haben) im
Agrar-, Einzel-, und GroRhandel

Ihr Nutzen

Die Auszubildenden transferieren ihr Marketingwissen in ihre Arbeitswelt. Sie vertiefen und
verinnerlichen das Wesen und die Struktur der Genossenschaft. Das Unternehmensplanspiel fordert
das unternehmerische Denken. Durch das Trainieren von Verkaufsgesprachen wird ihre Kompetenz in
Beratung und Verkauf gestarkt und Ihre Kommunikationsfahigkeit erhoht.

LIRON®)

Vorbereitung auf die mindliche IHK-Prufung far
Kaufleute

Zielgruppe
Auszubildende vor der mundlichen Abschlusspriifung im Agrar-, Einzel-, und Gro3handel
Ihr Nutzen

<®

~ Die Teilnehmer vertiefen die priifungsrelevanten fachlichen Inhalte.

+ Sie erleben eine Priifungssituation, die eine Standortbestimmung erméglicht und den
Prifungsverlauf verdeutlicht.

~ Sie gewinnen an Sicherheit fur lhre Priifung.

h

AAE1l

Termin
09.02.2026 - 13.02.2026

Ort

Beilngries

Preis
860,00€

AAE2

Termin
02.11.2026 - 06.11.2026

Ort

Beilngries

Preis
860,00€

IHKW

Termin
08.01.2026 - 09.01.2026
11.06.2026 - 12.06.2026

Ort

Beilngries

Preis
510,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/IHKW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/IHKW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAE2-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAE2-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAE1-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAE1-26001/

Erfolgreich verkaufen - mehr Umsatz und Gewinn

Zielgruppe
Alle Mitarbeiter im Warenbereich, die im Verkauf stehen.
lhr Nutzen

~ Im Mittelpunkt stehen Praxisubungen zum Verkauf und der Austausch zwischen den Teilnehmern.

+ Diese Uberdenken das eigene Verkaufsverhalten, um sich positiv zu verandern.

Erfolgreich verkaufen - mehr Umsatz und Gewinn
(Aufbau)

Zielgruppe
Alle Mitarbeiter im Warenbereich, die den Teil 1 besucht oder andere Vorkenntnisse haben.
lhr Nutzen

~ Im Mittelpunkt stehen Praxisubungen zum Verkauf und der Austausch zwischen den Teilnehmern.

+ Die Mitarbeiter Giberdenken das eigene Verkaufsverhalten, um dies positiv zu verandern.
+" Die Mitarbeiter Giben den Umgang mit schwierigen Kunden

Einfihrungsveranstaltung Auszubildene und
Ausbilder Bereich Ware, Dienstleistung, Energie

Zielgruppe
Alle Auszubildenden mit Ihren Ausbildern aus den Bereichen Ware, Dienstleistung und
Energiegenossenschaften

lhr Nutzen

Sie erkennen die Vielschichtigkeit und Bedeutung ihrer GenossenschaftsorganisationSie pflegen und
erweitern Ihre Netzwerke.Sie gewinnen neue Einsichten und nehmen frische Ideen mit.

LIRCN®)

LIRON®)

LIROCN®)

\ZA A

Termin
19.11.2026 - 20.11.2026

Ort

Beilngries

Preis
500,00€

VZW2

Termin
15.01.2026 - 16.01.2026

Ort

Beilngries

Preis
500,00€

EAW

Termin
11.05.2026 - 12.05.2026

Ort

Beilngries

Preis
99,00€
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Erfahrungsaustausch - Rechtliche Aspekte bei der
Dungebedarfsermittlung, Vorgaben Dingerecht

Zielgruppe
Mitarbeiter im Diungemittelvertrieb und in der Pflanzenbauberatung
Ihr Nutzen

+ Sie kennen das neue Diingerecht fur bayerische Landwirte
+ Sie wissen, wie Sie die Nahrstoffverluste durch effiziente Dingung minimieren
+ Sie kennen die Wirkung der verschiedenen mineralischen und organischen Diinger

Silomeister

Zielgruppe
Silomeister, Lagermitarbeiter, Vertriebsmitarbeiter, Quereinsteiger in Genossenschaften
Ihr Nutzen

Die Teilnehmer erweitern ihr theoretisches und praktisches Wissen zur Getreidelagerung und tragen
damit zu einer gesunderhaltenden und verlustarmen Lagerung bei. Sie erhalten praxisgerechte
Unterlagen.

Sachkundelehrgang "Anwendung von gem.
Gefahrstoffverordnung eingestuften
Antikoagulantien®, inkl. Sachkunde , T6ten von
Wirbeltieren nach 8 4 Abs. 1 Tierschutzgesetz*

Zielgruppe

Mitarbeiter, die berufsmafig oder gewerblich Wirbeltiere téten, Hausmeister, Kanalarbeiter,
Gebaudereiniger, Hygiene-Fachkréfte (sofern es zu deren Aufgaben gehdren wird), etc.
Ihr Nutzen

Erwerb der Sachkunde furr die Anwendung gem. Gefahrstoffverordnung eingestuften Antikoagulantien
und des Sachkundenachweises zum Téten von Wirbeltieren nach 84 Abs. 1 Tierschutzgesetz

LIRCN®)

LIRON®)

DMP

Termin
23.02.2026

Ort

Beilngries

Preis
300,00€

SIL

Termin
30.11.2026 - 01.12.2026

Ort
Beilngries

Preis
500,00€

©
©
€

Termin
16.03.2026 - 18.03.2026

Ort
Beilngries

Preis
890,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/TWTG-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/TWTG-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/SIL-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/SIL-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/DMP-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/DMP-26001/

Kontraktliche Abwicklung unter
Einheitsbedingungen im Deutschen Getreidehandel

Zielgruppe

Abwickler und Handler im Bereich Getreide / Olsaaten / Futtermittel
Ihr Nutzen

Sie erhalten umsetzbare Lésungen und konkrete Resultate

Onlineseminar: Das Herz einer Genossenschaft: die

Mitglieder - Die ordnungsgemalie
Mitgliederverwaltung

Zielgruppe

Vorstande, Geschaftsfuhrer und Mitarbeiter im Warenbereich, die mit den Themen Mitgliederwesen
und Mitgliederverwaltung befasst sind.

Ihr Nutzen
' Sie erhalten einen Uberblick tiber die gesetzlichen Regelungen zum Mitgliederwesen in der
Genossenschaft unter Berlicksichtigung der aktuellen Gesetzeslage.

~" Dadurch sind Sie in der Lage, die Mitgliederverwaltung sachgerecht und ordnungsgeman
durchzufihren.

Rechnungswesen fir Waren- und
Dienstleistungsgenossenschaften, GmbH's und
Warengeschafte der Banken

Zielgruppe
Mitarbeiter im Rechnungswesen von Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften, GmbHs und im
Rechnungswesen des Warengeschéfts von Banken

lhr Nutzen

+ Sie erfahren Aktuelles zu Handelsrecht, Jahresabschluss und Steuerrecht.
+" Jahresabschlussarbeiten werden Ihnen kiinftig erleichtert.

LIRON®)

LIROCN®)

LIRCN®)

KGH

Termin
03.02.2026 - 04.02.2026

Ort

Beilngries

Preis
500,00€

GNR

Termin
06.02.2026

Ort
Digital

Preis
220,00€

Termin
15.10.2026

Ort

Beilngries

Preis
400,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/RWW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/RWW-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/GNR-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/GNR-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/KGH-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/KGH-26001/

ABG-Webinar: Steuerliche Forderungen
energetischer Sanierungen und Besteuerung von
Photovoltaikanlagen

Zielgruppe
Mitarbeiter aller Genossenschaften, die mit der Neuregelung der Besteuerung befasst sind
Ihr Nutzen

In dem ABG-Webinar erfahren Sie die steuerlichen Neuerungen zur Nutzung der Sonnenenergie mit
einer Photovoltaikanlage und die steuerlichen Forderungen energetischer Sanierungen

ABG-Webinar: Eigenstromversorgung mit
Photovoltaik

Zielgruppe

~ Entscheider aller Genossenschaften, die sich unabhangiger von steigenden Strompreisen machen
wollen

" Mitarbeiter im Firmenkundengeschaft
~ Mitarbeiter in der Immobilienfinanzierung-, vermittlung

lhr Nutzen

V¥ Teil 1:

~ Sie verringern mit der Solarstromproduktion vom eigenen Gewerbedach die Abhangigkeit von
fossilen Energietragern und vom Energiemarkt

~ Sie erfahren praxisorientiert die aktuellen Regelungen und Handlungsempfehlungen zur PV-
Eigennutzung und Hinweise zu den aktuellen rechtlichen Rahmenbedingungen.

v Teil 2:

~ Sie erkennen die optimale Nutzung steuerlicher Vergiinstigungen
' Sie erhalten einen Uberblick iiber aktuelle Gesetzesdnderungen und steuerliche Trends

Anforderungen der NIS-2 und
Umsetzungsmoglichkeiten mit CISIS12

Zielgruppe
Waren- und Dienstleistungsgenossenschaften, Kommunen und weitere Unternehmen
Ihr Nutzen

Einfacher Einstieg und Umsetzung von Sicherheitsanforderungen mit CISIS12.

WBPA

WEPH
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https://www.abg-bayern.de/seminar/USC
https://www.abg-bayern.de/seminar/WEPH
https://www.abg-bayern.de/seminar/WBPA

Onlineseminar: Selbstmanagement mit Microsoft
365

Zielgruppe

~ Key-User/Multiplikatoren
~" Anwender/innen
~ Fuhrungskréafte
~" IT-/Orga-Verantwortliche

lhr Nutzen

" Sie erfahren, wie Sie sich mit Outlook, OneNote und OneDrive muhelos und stressfrei selbst
organisieren kdénnen. E-Mails, Termine, Aufgaben, Notizen und Dateien erhalten eine Heimat, so
dass Sie nie wieder suchen missen und nichts mehr vergessen.

+" In diesem Seminar lernen Sie, wie Sie...:

+ einen effizienten Workflow zur E-Mail-Verarbeitung nutzen.

+ eine effektive Planung mit Kalender und Aufgabenliste organisieren.

~ durch eine erfolgreiche Anwendung von Outlook jeden Tag mehr Zeit fur die wirklich wichtigen
Dinge gewinnen.

~ OneNote als Dokumentationsplattform fir offene Vorgénge wie Projekte, Terminvorbereitungen,
Wissensmanagement etc. nutzen kénnen.

+ sich papierlos organisieren kénnen.

~ OneNote fir die gemeinsame Zusammenarbeit im Team einsetzen konnen.

Onlineseminar: Teammanagement mit Microsoft 365

Zielgruppe

~" Key-User/Multiplikatoren

~" Anwender von Microsoft 365
~ Fuhrungskréafte

+" IT-/Orga-Verantwortliche

lhr Nutzen

+ Sie erfahren, wie Sie MS Teams in Kombination mit anderen Diensten aus Microsoft 365 wie
SharePoint, dem Planner usw. sinnvoll fir die Teamarbeit einsetzen kdnnen.
+ In diesem Seminar lernen Sie, wie Sie...:
+ eine schlanke, Ubersichtliche und konstante Teams- und Kanalstruktur aufbauen.
~ einen effizienten Informationsfluss in Kanélen und Chats organisieren.
~ gemeinsame Projekte mit Planner und To Do transparent organisieren.
~ eine Ubersichtliche Dateiverwaltung in SharePoint fir die gemeinsame Zusammenarbeit
aufbauen.
~ Dokumente unkompliziert ablegen und jederzeit schnell wiederfinden.
~ Doppelablage konsequent vermeiden und effektiv gemeinsam an Dokumenten arbeiten.

SMS

@ Termin

rh

h

03.02.2026
22.04.2026
16.06.2026
26.08.2026
10.11.2026

Ort
Digital

Preis
250,00€

TMS

Termin

10.03.2026
15.06.2026
14.09.2026
10.12.2026

Ort
Digital

Preis
250,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/TMS-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/TMS-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/SMS-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/SMS-26001/

Praxis-Seminar Pflanzenbau und Pflanzenschutz

Zielgruppe
Berater, Nachwuchsberater Pflanzenschutz, Pflanzenbau, Diingung
Ihr Nutzen

" Sie verrtiefen lhr Wissen im Bereich Pflanzenschutz, Pflanzenernahrung und Diingung
+ Sie erhalten die aktuellen Hinweise und Empfehlungen zur landwirtschaftliche Fachberatung im
Bereich Pflanzenschutz und Dingung

~" In Rahmen der Diskussion kénnen Sie Ihre Fragen mit den Fachexperten klaren, damit Sie auf
dem aktuellsten Stand der Beratung sind.

Kickstart: Einstieg ins Qualitatsmanagement

Zielgruppe

Qualitatsmanagementbeauftragte/r (QMB), die diese Aufgaben tbernehmen aus dem
Lebensmittelbetrieben z.B. Winzer- und Weingartnergenossenschaften, Obst- und
Gemiusevermarkter, Brennereien oder Molkereien.

lhr Nutzen

+ Sie erhalten eine solide theoretische Grundlage
+ Sie tauschen Ihre Praxiserfahrungen aus

Level Up: QM-Upgrade fur Fortgeschrittene

Zielgruppe

Qualitatsmanagementbeauftragte/r (QMB), die das Seminar ,Kickstart“ bereits besucht haben oder
schon Erfahrungen im Qualitatsmanagement haben

lhr Nutzen

" Sie bauen Ihre Erfahrungen im Qualititsmanagement aus
~ Sie tauschen Ihre Praxiserfahrungen aus und schaffen Netzwerke

LIRCN®)

LIRON®)

LIROCN®)

PFS

Termin
13.04.2026

Ort

Beilngries

Preis
300,00€

QME

Termin
24.06.2026

Ort
Beilngries

Preis
330,00€

QMF

Termin
25.06.2026

Ort

Beilngries

Preis
330,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/QMF-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/QMF-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/QME-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/QME-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/PFS-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/PFS-26001/
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Tag der bayerischen Energiegenossenschaften

Zielgruppe

Mitarbeiter von Energiegenossenschaften, Volks- und Raiffeisenbanken sowie Genossenschaften mit

Interesse an Energiethemen
Ihr Nutzen

Das Netzwerktreffen beschéaftigt sich in diesem Jahr besonders mit Speichern, innovativen,
genossenschaftlichen Verbundprojekten, Sektorenkopplung und Warmeversorgung.

Tagung fur Molkereigenossenschaften

Zielgruppe
Ehrenamtliche Vorstande und Aufsichtsratsmitglieder von Molkereigenossenschaften
Ihr Nutzen

" Sie erhalten aktuelle Informationen Uber genossenschaftliche und branchenspezifische
Entwicklungen in komprimierter Form.

~ Dadurch sind Sie immer auf dem neuesten Stand und in der Lage, diese Kenntnisse
gewinnbringend fir Ihr Unternehmen zu nutzen.

~ Die Tagung bietet Ihnen die Plattform, sich mit Verantwortlichen anderer Genossenschaften
auszutauschen.

Tagung fur Trocknungsgenossenschaften

Zielgruppe

Vorstande, Geschéftsfuhrende, Mitarbeiter von Trocknungsgenossenschaften
/Trocknungsunternehmen

lhr Nutzen

+ Sie erhalten aktuelle Informationen tiber genossenschaftliche und branchenspezifische
Entwicklungen in komprimierter Form.

~ Dadurch sind Sie immer auf dem neuesten Stand und in der Lage, diese Kenntnisse
gewinnbringend flr lhr Unternehmen zu nutzen.

~ Die Tagung bietet Ihnen die Plattform, sich mit Verantwortlichen anderer Genossenschaften
auszutauschen.

h

EEG

VAM

Termin
30.01.2026 - 31.01.2026

Ort

Grainau

Preis
360,00€

®
©
€

Termin
26.01.2026 - 27.01.2026

Ort

Grainau

Preis
360,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/VAT-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VAT-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VAM-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/VAM-26001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/EEG
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Zertifizierter Fachmarktspezialist - Baustein 1.:
Kundenorientierung bei Raiffeisen

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen Fachmarkt
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Lehrgang ...

~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen
Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.

+ ... kénnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem
Besucher erfllen.

~ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fir den
notwendigen Arbeitseinsatz.

~ ... konnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und
verkaufen fur die Erzielung der notwendigen Ertrége zur Zukunftssicherung.

Zertifizierter Fachmarktspezialist - Webinar zum
Baustein 2: Waren und Aktionen gekonnt im
Fachmarkt prasentieren

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen-Fachmarkt
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Lehrgang ...

~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen
Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.

+ ... kénnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem
Besucher erfillen.

~ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fir den
notwendigen Arbeitseinsatz.

~ ... konnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und
verkaufen fur die Erzielung der notwendigen Ertrége zur Zukunftssicherung.

KOR
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WFAP
https://www.abg-bayern.de/seminar/KOR

Zertifizierter Fachmarktspezialist - Baustein 2:
Waren- und Aktionen gekonnt im Fachmarkt
prasentieren

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen-Fachmarkt
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Lehrgang ...

~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen
Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.

+ ... konnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem
Besucher erfullen.

~ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fir den
notwendigen Arbeitseinsatz.

+ ... kénnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und
verkaufen fir die Erzielung der notwendigen Ertradge zur Zukunftssicherung.

Zertifizierter Fachmarktspezialist - Webinar zum
Baustein 3. Selbstorganisation und Arbeitstechnik
fur Raiffeisen-Mitarbeiter im Fachmarkt

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen-Fachmarkt
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Lehrgang ...

~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen
Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.

+ ... konnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem
Besucher erfllen.

+ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fiir den
notwendigen Arbeitseinsatz.

+ ... kénnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und
verkaufen fur die Erzielung der notwendigen Ertrédge zur Zukunftssicherung.

FAP

WSOG
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WSOG
https://www.abg-bayern.de/seminar/FAP

Zertifizierter Fachmarktspezialist - Baustein 3:

SOG

Selbstorganisation und Arbeitstechnik ftr
Raiffeisen-Mitarbeiter im Fachmarkt
Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen-Fachmarkt
Ihr Nutzen
~ Mit diesem Lehrgang ...
~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen

Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.
+ ... konnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem

Besucher erfllen.
~ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fiir den

notwendigen Arbeitseinsatz.
+ ... kénnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und

verkaufen fur die Erzielung der notwendigen Ertrége zur Zukunftssicherung.
Zertifizierter Fachmarktspezialist - Baustein 4: ey

Kommunikationsqualitat und
Vermittlungskompetenz im Fachmarkt fir
erfolgreiches Verkaufen + Kompetenznachweis

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen sowie Quereinsteiger im Raiffeisen-Fachmarkt
Ihr Nutzen

~" Mit diesem Lehrgang ...

~ ... vermitteln wir den Teilnehmern das notwendige Handwerkszeug, um den taglichen
Herausforderungen und Aufgaben gewachsen zu sein.

+ ... konnen die Teilnehmer die aktuellen Anforderungen an Raiffeisen in der Begegnung mit dem
Besucher erfllen.

~ ... lernen die Teilnehmer ihre Zeit optimal zu nutzen und entwickeln ein Verstandnis fir den
notwendigen Arbeitseinsatz.

+ ... konnen die Teilnehmer die Raiffeisen-Produkte im Fachmarkt optimal prasentieren und
verkaufen fur die Erzielung der notwendigen Ertrage zur Zukunftssicherung.
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https://www.abg-bayern.de/seminar/KOV
https://www.abg-bayern.de/seminar/SOG

Personalmanagement
Frische Ideen fur
lhre Personalarbeit

Ob Fachwissen zu Gen Z, Kl und
On-/Offboarding oder Austausch
im Recruiting-Kreis — unsere
Formate bringen'Sie weiter.

l
Persc rpl.a,ﬁit neu denken


https://www.abg-bayern.de/

Fachkrafte finden,
binden & begeistern

Ob Recruiting oder Employer
Branding — wir bringen Sie
mit praxisnahen Formaten
auf Erfolgskurs zur starken
Arbeitgebermarke.

Praxisnah und
wirkungsvoll!



https://www.abg-bayern.de/bank/bereichsuebergreifend/arbeitgeberattraktivitaet-recruiting/

Immer top |

mit dem Veranstaltung
ABG-Newsletter und personlichen
Veranstaltungshinweisen!

Veranstaltungsticker
Informieren Sie sich tber aktuelle Veran-
staltungen rund um lhr Interessensgebiet

Mehr erfahren

Newsletter
Erhalten Sie Informationen uber aktuelle
Themen rund um die ABG

Mehr erfahren

Individuelle Ansprache

Lassen Sie sich gezielt auf fiir Sie inter-
essante Veranstaltungen hinweisen (Ver-
wenden Sie lhr Passwort zu ,Meine ABG®)

Mehr erfahren

Frisch und modern

Die neue Internetseite unseres Tagungszentrums —
besuchen Sie unsere Website und erfahren Sie mehr
uber Tagen und Lernen im Naturpark Altmdahltal.

Hier geht es direkts3 o
zur Website L = oo

Mehr erfahren



https://www.abg-tagungszentrum.de/
https://www.abg-bayern.de/abg/aktuelles/veranstaltungsticker/
https://www.abg-bayern.de/abg/aktuelles/newsletter/
https://www.abg-bayern.de/meineabg/profil/?showProfil=true&einwilligung=true

Perfekt vorbereitet fi.irsf "
Webinar — Tipps fur eine
efﬁzipnte Teilnahme

Was wird benotigt? Was ist wichtig?

* PC, Laptop oder Tablet » Gesamte Technik vorher testen

* Headset mit Mikrofon » Telefon/Handy stummschalten
und Kopfhdrern  Kamera eingeschaltet lassen '

* Webcam « Mikrofon stummschalten,

Stabile Internetverbindung wenn nicht gesprochen wird
Ruhige Umgebung :

3 Webinar starten _ AN Mehr erfahren
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https://www.abg-bayern.de/abg/digitale-medien/webinare-technische-hinweise/
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